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Kini, tidak ada bidang kerjaya yang terkecuali daripada membuat
persembahan. Pensyarah, doktor, pegawai komunikasi korporat, ahli
perniagaan, pereka bentuk, jurutera, pelajar, dan sesiapa sahaja pasti
tidak terlepas daripada membuat persembahan dengan PowerPoint.
Tujuannya adalah bagi meningkatkan kredibiliti dan meluaskan
pengaruh persekitaran

Persembahan Hebat dengan PowerPoint (Edisi Kemas kini)
membimbing kita bagi memantapkan persemtlamm dl depan
khalayak dengan fokus:

J_.

» ldeasimpel, pembentangan menakjubkan

» Formula praktikal bagi memukau audiens

» ldea kecil, namun dengan hasil yang gempar
» Seni mencipta pembentangan berkualiti

Syahrul Nizam Junaini, kepakaran bellau dalam seni komunikasi
berpengaruh di Malaysia tidak dapat disangkal lagi. Beliau
menghimpunkan semula komunikasi efekif, dikutip daripada
pengalaman sepanjang menuntut dalam ljazah Sarjana Komunikasi
Media di University of Bradford, United Kingdom. Ditambah pula
dengan posisi beliau sebagal pensyarah kanan di Universiti Malaysia
Sarawak (UMIMAS). Ikuti buah fkiran beliau selanjutnya  di

www. SyahrulMNizam.com
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Betapa lebat bunga remia

Lebat lagi bungo pegoga
Betapa hebat pakaian dunia

Hebat lagi pakaian syurga
{Sumber: Kurik Kundi Merah Saga)

e 39

Alhamdulillah, puji dan syukur kita panjatkan ke hadrac Allah SWT
yang telah memberikan banyak rahmar kepada hamba-Nya. Selawat
dan salam kepada Nabi Muhammad SAW, ahli keluarganya, para
sahabatnya, dan para pengikutnya hingga hari kiamar.

Segala perkara berlaku hanya dengan Kudrar Allah SWT
Terhasilnya buku ini hanya aras belas rahim dan mhmal-N}fs_L
semata-mata. Dia yang mencampakkan idea dan saya cuma sebagai
jurutaipnya sahaja. Alhamdulillah, akhirnya usaha kerdil ini dap:.at
diterbitkan dan diulang cetak buat kali ketiga dalam edisi kemas kini.
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Buku ini ditulis hasil himpunan pengalaman hampir 15 tahun
saya mengguna dan mengajar perisian  persembahan, Bermula
sebagai penuntur, sehingga sebagai pensyarah, pengalaman yang kica
Insya-Allah cukup bagi dikongsi bersama pembaca sekalian, Aras
rasa terpanggil bagi mengongsi kemahiran itu buku ini rerhidang di
hadapan pembaca. Selain ity penulis membuar penyelidikan, soal
selidik dan pembacaan ilmiah bagi mengetahui hasil kajian rerkini
tentang reka bentuk persembahan yang terbaik.

Sejurus terbit pada 2007, buku ini terus mendapac tempat di
hati pembaca apabila cetakan sulungnya laris di pasaran. Kemudian
berkat doa dan sokengan pembaca sekalian, cerakan kedua buku
ini telah ditempah scbanyak lebih 1 000 naskah oleh Perpustakaan
Negara Malaysia. Hajat penulis ingin melihar bukunya bertebaran
ke seluruh pelosok negara dimakbulkan Allah SWT. Hampir semua
kampung yang mempunyai perpustakaan desa pasti mempunyai buku
ini sebagai koleksi pinjaman arau rujukan,

Di samping itu, sudah tentu mustahil buku ini dapar diterbitkan
dalam edisi kemas kini tanpa sokongan pembaca vang budiman.
Setinggi-tinggi penghargaan penulis ucapkan. Terima kasih juga
kepada rakan-rakan penulis di Facebook yang memberikan maklum
balas positif kepada edisi pertama buku ini di blog. Begitu juga di
laman peminat di Faccbook yang setakat ini berjumlah lebih kurang
1 000 orang. Selain itu, buku ini tidak akan diulang cerak buar
kali ketiga tanpa iltizam dan komitmen staf PTS Professional yang
memberikan bantuan bertaraf lima bintang kepada penulis,

Bagi edisi yang sedang dipegang pembaca ini. saru lagi bab
tambahan iaitu bab 9 ditulis. Kini jumlah keseluruhan bab adalah
scpulub. Sekiranya tajuk buku ini berbunyi Persembaban Hebar
dengan PowerPoint, tajuk bab tambahan ini pula agak berlawanan
iaitu Persembahan Hebat tanpa PowerPoint. Sekiranya pembaca
serius mengetahui mengapa bab ini begitu signifikan  schingga
dijadikan bab tambahan, teruskan membaca.
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Selain itu, bagi para pemimpin di segenap peringkat, ini adalah
buku yang disarankan bagi dijadikan buku pegangan (handbook).
Bagi mercka yang memegang jawatan seperti pengurus, buku ini
hakal menambah kuasa dalam pembentangan. Bagi mercka yang
bukan berada dalam kategori pengurus atau pentadbir, ia bakal
membantu dalam mempengaruhi bos. Panduan demi panduan
supaya pembentangan kita bertambah baik dan hebat diolah dengna
kemas dalam bulu ini supaya ia ringan dibaca,

Doa penulis supaya buku ini mampu mengangkasa persembahan
kita daripada biasa-biasa sahaja kepada persembahan hebat, Syaratnya
prakeikkan tip yang disarankan pada setiap bab.

Akhir sekali terima kasih buar bonda yang dimuliakan Hajah
Jobedah Seruji serta isteri tercinta Ummu Amar Tidak lupa
penghargaan  ditujukan buar anak-anak tersayang, Nur Alisyah
MNadheerah, Muhammad Amar Nazeer dan anak bongsu penulis, Nur
Anisah Nabeehah yang juga baru ‘terbit’ pada 10 April 2010. Terima
kasih kerana kesabaran, kasih sayang dan sokongan selama buku ini
ditulis.

HJ. SYAHRUL NIZAM JUNAINI
Universiti Malaysia Sarawak, Kota Samarahan, 2010.

www.syahrulnizam.com

teknikpowerpoint.blogspot.com
www.facebook.com/teknikpowerpoint
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Sekadar tahu sahaja mengenai kecemerlangan
tidak mencukupi. Kita perlu cuba mendaopatkan dan
menggunakannya.

Aristotle
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ara eksekutif pasti sering menjalankan urusan perniagaan di

merata-rata tempat dengan menaiki kapal terbang. Semasa di
dalam pesawat, kita sering melihat ada antara ahli-ahli perniagaan dan
eksekutif yang sibuk menyediakan slaid persembahan. '

Masa yang berlalu dengan pantas menunmut mercka
memanfaatkan setiap detik yang terluang,

Dunia perniagaan hari ini semakin kompetitf. la menuntur
semua pihak supaya saling bersaing. Bagi seorang eksekutif, kelainan
yang ditonjolkan dalam persembahan mampu menarik perhatian



PERSEMEAHARN Power
HEBAT Point

pelanggan. la juga dapar menggugar para pesaing dalam merebur
pelanggan,

Para eksekudif perlu mencari kaedah yang terbaik bagi
menghasilkan persembahan yang canggih dan berkualiti. Bab ini
membincangkan mengenai ciri-ciri penyampai yang baik dan
persembahan yang hebar.

Ciri Penyampal yang Baik

Penyampai yang baik perlu mengetahui dan menguasai kandungan
persembahan. Beliau membaca dan membutickan dengan  celi
apa yang mahu disampaikannya. Beliau ‘dapat menjelaskan dengan
sempurna setiap fakta yang tertera di layar. Penyampai yang baik
juga mampu mengingar fakra sokongan bagi apa yang hendak
disampaikan.

Menguasai kandungan ataupun topik sahaja ddak mencukupi.
Ramai jurujual yang rahu serba-serbi mengenai produk mereka tetapii
masih gagal menjual produk itu. Begitu juga ramai profesor yang
gah namanya di persada ilmu namun ada sahaja pelajar yang rertidur
semasa kuliah beliau. Kenapa semua ini berlaku?

Bagi menjadi penyampai yang baik individu itu bukan sahaja
perlu mendalami kandungan persembahan. Beliau juga perlu
menguasai kemahiran persembahan. Kemahiran ini memperincikan
kaedah maklumar dialickan dan perlu sampai tepar ke sasaran. Anak
panah tepat mengenai sasaran apabila pemanahnya mempunyai
kemahiran yang diperlukan.

Bagi penyampai yang baik, setiap kali membuar persembahan
beliau sentiasa menggunakan teknik terbaru. Beliau sentasa
belajar dan mencari teknik yang lebih baik bagi mencantikkan
lagi persembahan yang akan darang. Usaha membaiki kualit

_persembahan adalah usaha berterusan.

CIRI-CIRI PERSEMBARAN, HESAT

Penyampai yang berkualiti adalah seperti pencerita yang pandai
memikat pendengar. Beliau juga dihormari kerana ilmu yang ada
padanya. Dua bentuk ilmu yang perlu ada:

1. Tlmu mengenai perkara yang disampaikan.
2, Ilmu dalam telknik bercerita,

Contohnya kasur, apabila digilap ia menyilaukan mata dan
memancarkan serinya. Begitu juga dengan usaha belajar kemahiran
persembahan. Hadiah bagi penat lelah usaha menggilap kemahiran
membuat persembahan menyilaukan khalayak. Khalayak terpukau
dengan persembahan mercka. Pujian menggunung direrima.

Menurut Lefton & Buzzotta (2003), menguasai kemahiran
persembahan  dapat meningkatkan proses” pemindahan idea. Ia
menentukan bagaimana satu pihak dapat menguasai pihak yang
lain. Ia juga dapat memastikan proses komunikasi dua hala sentiasa
bertcrusan.

Apabila menguasai kemahiran persembahan, eksekurif pemasaran
dapat memasarkan produknya. Pensyarah pula dapar menyampaikan
ilmu kepada para pelajar. Persamaan yang ada pada mereka adalah
kedua-duanya menerima tepukan gemuruh daripada khalayak.
Keuntungan dari segi kewangan mungkin lebih ketara pada cksekurif.

Buku ini membongkar khazanah dan rahsia kemahiran membuat
persembahan. Kita akan dihidangkan dengan panduan, peraturan,
kaedah dan teknik persembahan yang betul.

Menguasai Skil Berucap
Proses komunikasi maklumat daripada penyampai kepada khalayak
melibatkan dua deria penting;
I. Pendengar mendengar bunyi yang keluar daripada mulut
penyampai.
2. Penonton melihat hampir apa sahaja yang dapar diperharikan
pada wajah dan tubuh badan penyampai. i
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